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4 - 41/2 DAGES DIPLOM FORLOB

Tilretteleegges samlet eller fordelt.

DAG 1.

Grundlaeggende teori inden for retorik og performance.
Teori og praktiske avelser.

Struktur, appelformer, kroppens og stemmens virkemidler.
Intro til ‘Den personlige manual’.

DAG 2.

Stemmebrugs workshop.

Sprogstil og virkemidler i det mundtlige rum.

Performanceteori.

Manusteknik, storytelling, elementer til den personlige praesentation.
Preesentation 1 med feedback (Video).

DAG 3.

Det gode argument, claptraps, visualisering og high performance.
Praesentationscirklen.
Preesentation 2 med video.

DAG 4.

Afslutning pé stemmebrugsforlab.

Preesentationsfinale med video.

Afrunding pa ‘Den personlige manual’ med personlig kontrakt.

Der indgéar hiemmeopgaver i forlgbet. Deltagerne modtager diplom og dvd
med egne prassentationer. ‘Den personlige manual’ opbygges undervejs.
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OM ORDETS MAGT

De fleste kan lave en god praesentation. Faerre evner at kommunikere sé faengende og
overbevisende, at de sar et kim, som tilharerne kan bruge som en ressource pa laengere
sigt. Det kan laeres! @nsker du at engagere, inspirere og motivere andre, s& handler det
mere om neerveer, fokus og troveerdighed, end om teknologi og data.

FRA KOMPETENCE TIL EXCELLENCE!

Kursusformaternes mal er at gere lederen til kommunikator. Der arbejdes grundigt med
veerktojer fra skuespillerens og retorikerens veerktojskasse, der skeerper den enkeltes
preesentationsperformance.

TANKEN BAG

At skabe en underholdende form med et hejt leeringsniveau. Fusionen af opleeg, med
koncentratet fra de skarpeste teoretikere pa feltet, praktiske gvelser og grundig feedback,
giver brugbare og vedvarende resultater.

INDHOLD

Deltagerne far ny inspiration til at strukturere deres oplaeg, erfaring med grundlaeggende
teori og bedre forstaelse for modtagerens behov, sé de kan mede og endda overga deres
forventninger.

Forberedelse: Appelformer, argumentation, struktur, retorisk teori, troveerdighed, sprogstil,
manusteknik, modtageranalyse. Performance: Krops- og stemmebrug, nervesitet, clap-
traps, virkemidler i det mundtlige rum, visualisering.



